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2003年5月19日
(JASDAQ:9449)

ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ株式会社

2003年度
第1四半期決算説明会
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決算説明会ｽｹｼﾞｭｰﾙ

第1部　2003年度　第1四半期連結決算概要

第2部　事業別の状況

第3部　業績予想

第4部　今後の成長ｽﾄｰﾘｰ

※このﾌﾟﾚｾﾞﾝﾃｰｼｮﾝ資料には、2003年5月19日現在の将来に関する前提、見通し、計画等に基づく予測が含まれています。　　　　

　世界経済、競合状況、為替の変動等にかかわるﾘｽｸや天変地異などの不確定要因により実際の実績が記載の予測と大きく　　　
　異なる可能性があります。
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2003年度第1四半期

連結決算概要

【第1部】



4

2003年度 第1四半期ﾊｲﾗｲﾄ（1）

　■連結売上高は3,584百万円と前年同期比23.9%増加した
　　⇒ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業大幅増収、ＩxＰ事業好調に推移

　■連結営業利益、経常利益はそれぞれ533百万円、468百万円と前年同

　　期比163.0%、147.1%増の大幅増益

　　⇒上記増収に加え、関係会社の収益改善、予算管理の徹底による利益増

　■最終利益は192百万円と前年同期比383.9%増加

　⇒関係会社の赤字幅の縮小により最終利益率改善　
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2003年度 第1四半期ﾊｲﾗｲﾄ（2）

　■ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ販売が好調（ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業）

　　⇒(株)まぐｸﾘｯｸにおける中小代理店新規開拓による販売力の強化、
会員数増加による媒体力強化、3月の時期的要因

　■ﾄﾞﾒｲﾝ更新が好調（Ix P事業）

　　

　■ｱｲﾙ（現：GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉﾛｼﾞｰｽﾞ）の売上推移が好調（I x P事業）
　　⇒多ﾁｬﾝﾈﾙ営業戦略(直販・OEM・代理店)と新規ﾌﾟﾛﾀﾞｸﾄの投入により集客が

順調に推移

　　※㈱ｱｲﾙは5月1日よりGMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉﾛｼﾞｰｽﾞ(株)に商号変更いたしました。
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2003年1Q2002年4Q

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ(株)

(株)ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ　　　

(株)ﾍﾟｲﾒﾝﾄ・ﾜﾝ

(株)まぐｸﾘｯｸ

壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ(株)

(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株) 

ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ (株)

(株)ｲｰｽﾏｲ

(株)第一通信

ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ (株)

(株)ｱｲﾙ

会社名

40.6
100.0

（100.0）

84.6
100

（50.9）

(株)まぐｸﾘｯｸ

壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ(株)

(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株) 

ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ (株)

(株)ｲｰｽﾏｲ

37.0
100.0

（100.0）

81.5
100

（50.9）

100.0

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ

広告ﾒﾃﾞｨｱ

I x P

事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ

（35.0）

47.6
40.6

親会社

82.6

議決権比率(%)

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ (株)

(株)ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ　　　　

(株)ﾍﾟｲﾒﾝﾄ・ﾜﾝ

ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ (株)

(株)ｱｲﾙ（現GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞ ｱﾝﾄﾞﾃｸﾉﾛｼﾞｰ
ｽﾞ (株) ）

GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)（旧第一通信）

ｼﾞｴﾑｵｰ総合研究所(株)

(株)お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑ

会社名

（35.0）

47.6
40.6

持分法適用
関連会社

親会社

82.6

100
100

82.0
親会社

ならびに

連結子会社

議決権比率(%)分類

2003年度 第1四半期　連結の範囲

※ﾎﾟｲﾝﾄﾒｰﾙ事業がｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株)に吸収分割されたことにより、 GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)（旧第一通信）の事業ｾｸﾞﾒﾝﾄが今期より変更されました。

※GMO総合研究所（株）、(株)お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑについては金額的重要性により、今期より連結子会社となりました。

（注）議決権比率の（内書）は間接所有であります。

GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)（旧第一通信）が事業ｾｸﾞﾒﾝﾄを変更
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2003年度 第1四半期　連結PL概要

・ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業は、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽ等の販売が拡大　

・ｻｰﾊﾞｰ事業及びﾄﾞﾒｲﾝ事業も、引き続き好調

売上高（百万円）

営業利益（百万円）

経常利益（百万円）

純利益（百万円）

EPS（円）

2002年1Q 2003年1Q 前年同期比

2,893

202

189

39

1.45

3,584

533

468

192

6.97

23.9%増

163.0%増

147.1%増

383.9%増

380.6%増
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売上高と利益率の推移（連結）

（百万円） 売上の上昇ﾄﾚﾝﾄﾞと利益率の改善が鮮明に

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

4,000

-5%

0%

5%

10%

15%

20%

売上高 2,030 2,316 2,641 2,893 3,032 3,076 3,311 3,584

営業利益率 -0.30% 0.70% 1.30% 7.00% 11.00% 10.40% 9.90% 14.90%

経常利益率 -3.40% 4.30% -3.30% 6.60% 8.90% 9.10% 8.10% 13.10%

01/2Q 01/3Q 01/4Q 02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q
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0

1000

2000

3000

4000

合　 計 2,893 3,032 3,076 3,311 3,584

ｻｰﾊﾞｰ 1,050 1,145 1,210 1,239 1,234

ｱｸｾｽ 753 714 676 657 632

ﾄﾞﾒｲﾝ 207 247 171 202 278

IT化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ - - - - 274

その他 6 3 3 9 58

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ 876 921 1,014 1,203 1,108

02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

事業別売上高推移（連結）
（百万円）

＜I x P事業＞

　・ｻｰﾊﾞｰ

　・ｱｸｾｽ

　・ﾄﾞﾒｲﾝ

　・IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ

　・その他

＜ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業＞

　・ﾒｰﾙ広告

　・ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝﾂ

　・ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告

当期より、IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞの計上区分新設

※当四半期よりGMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)のｾｸﾞﾒﾝﾄ変更並びにＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞの計上項目の新設によりｻｰﾊﾞｰ事業売上げ、ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業売上げの内訳

　に影響があります。 従来通りの区分で売上げを表示しますと、ｻｰﾊﾞｰ1,292百万円、ﾒﾃﾞｨｱ1,330百万円となります。



10

0

20

40

60

80

100

ｻｰﾊﾞｰ 36.3 37.8 39.3 37.4 34.4

ｱｸｾｽ 26 23.5 22 19.8 17.6

ﾄﾞﾒｲﾝ 7.2 8.2 5.6 6.1 7.8

IT化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ - - - - 7.6

その他 0.2 0.1 0.1 0.3 1.6

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ 30.3 30.4 33 36.4 30.9

02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

事業別四半期売上高比率（連結）

（%）

※当四半期よりGMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)のｾｸﾞﾒﾝﾄ変更並びにＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞの計上項目の新設によりｻｰﾊﾞｰ事業売上げ、ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業売上げの内訳

　に影響があります。 従来通りの区分で売上げを表示しますと、ｻｰﾊﾞｰ1,292百万円、ﾒﾃﾞｨｱ1,330百万円となります。

当期より、IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞの計上区分新設
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利益及び収益力推移（連結）

（百万円）

-250

-150

-50

50

150

250

350

450

550

営業利益 -5 15 33 202 333 320 329 533

経常利益            -70 100 -87 189 269 281 271 468

純利益 -144 10 -62 39 91 111 -34 192

EBITDA -161 100 -209 250 290 442 209 560

01/2Q 01/3Q 01/4Q 02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

既存事業の伸び、新規事業の収益改善により急回復
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費用推移（連結）

0

500

1000

1500

2000

2500

3000

3500

人件費 326 427 445 507 572 607 659 741

広告宣伝・販促費 388 369 586 567 576 544 586 577

減価償却、賃借料 203 234 236 252 263 261 270 286

外注･業務委託費 97 144 115 150 161 204 229 232

通信費 265 266 225 206 121 80 83 84

家賃 183 214 215 208 199 210 204 170

支払手数料 245 208 305 295 336 313 367 434

媒体費 65 106 150 66 61 91 104 97

貸倒引当金繰入 36 61 85 78 111 120 124 61

その他 223 268 242 356 293 321 351 364

01/2Q 01/3Q 01/4Q 02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

（百万円）

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業、ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業における人員増から人件費微増
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0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

01/2Q 01/3Q 01/4Q 01/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

営業利益率

人件費

広告宣伝・販促費

減価償却、賃借料

外注･業務委託費

通信費

家賃

支払手数料

媒体費

貸倒引当金繰入

その他

営業利益率と費用構成の推移（連結）
営業利益率は増加傾向

14.9%9.9%10.9%11.0%7.0%1.3%0.7%
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-764

-374

0
139
235

-491
-256

-103

-287

-407

118

-764

-1,278

446
170

-111
110

-102

513

増減

13,02813,792負債・少数株主持分・資本合計

8,7229,096資本の部合計

株式交換による増加

GMO自己株式取得

3,311
4,432
1,708
-364
-364

3,311
4,293
1,473

127
-108

資本金

資本剰余金

利益剰余金

その他有価証券評価差額金

自己株式

＜資本の部＞

2,3882,491少数株主持分

＜少数株主持分＞

1,9162,204負債の部合計

長期借入金返済14421固定負債

1,9011,783流動負債

＜負債の部＞

13,02813,792資産の部合計

主に株式の時価評価4,5655,843固定資産

ﾒｰﾙ広告事業の売上堅調5,827
2,131

331
649

△478

5,381
1,961

442
539

△375

　　現金預金

　　売掛金

　　繰延税金資産

　　その他

　　貸倒引当金

8,4627,948流動資産

備　考2003年1Q2002年1Q<資産の部>
(百万円)

2003年度第1四半期B/S（連結）
流動比率、自己資本比率共に上昇
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52持分法による投資損失

5,690現金等同等物の期末残高

184連結子会社の増加に伴う増加

5,519現金等同等物の期首残高

-13ｷｬｯｼｭ･ﾌﾛｰ合計

-11その他増減

配当金の支払い-85配当金の支払い

-96財務活動からのｷｬｯｼｭ･ﾌﾛｰ

62その他増減

152貸付金の回収による収入

-356貸付金の実行による支出

(株)まぐｸﾘｯｸ株式追加取得-77子会社株式取得による支出

-94無形固定資産取得による支出

-313投資活動からのｷｬｯｼｭ・ﾌﾛｰ

133その他増減

法人税等納税-186法人税等の支払額

-207売上債権の増加額

61貸倒引当金増加額

76減価償却費

467税金等調整前当期純利益

397営業活動からのｷｬｯｼｭ･ﾌﾛｰ

2003年度第1四半期CF計算書
(百万円)納税あるも営業CFは397百万円
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従業員数の推移（連結）

0

50

100

150

200

250

300

350

400

450

500

従業員 168 240 253 315 321 358 370 393

ｱﾙﾊﾞｲﾄ 192 147 148 175 150 233 270 395

合計 360 387 401 490 471 591 640 788

01  2Q 01  3Q 01  4Q 02  1Q 02  2Q 02  3Q 02  4Q 03  1Q

（人）

※人数はそれぞれ各期末時点での人数となっております。

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業における正社員、GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）における臨時採用で増加
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0

2,000

4,000

6,000

8,000

10,000

12,000

14,000

-400

-200

0

200

400

600

800

1000

一人当たり売上高 7,872 6,953 8,103 7,344 7,459 6,866 6,675 6,339

一人当たり経常利益 -272 301 -269 481 663 628 547 829

期中平均従業員数 258 333 326 394 406 448 496 565

01/2Q 01/3Q 01/4Q 02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

（千円）（千円）

従業員1人当たり売上高・経常利益（連結）

※期中平均従業員数は社員を１人、ｱﾙﾊﾞｲﾄを0.5人で算出しております。

IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業立上げにより一人当たり売上高は減少ながら利益率は上昇
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0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

4,000

IxP事業 2,025 2,122 2,074 2,114 2,567

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業 876 921 1,014 1,203 1,108

02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q
0

100

200

300

400

500

600

IxP事業 143 224 218 196 391

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業 58 109 101 132 141

02/1Q 02/2Q 02/3Q 02/4Q 03/1Q

事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ別売上高と利益推移（連結）

売上高 営業利益

ｾｸﾞﾒﾝﾄ変更により名目的にはｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業の
売上げ減少に見えるが、実質的に両ｾｸﾞﾒﾝﾄ共上昇

※GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）が「ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業」から「ＩｘＰ事業」にｾｸﾞﾒﾝﾄを移行した関係で、「ﾒｰﾙ広告事業」の売上げの一部が「ＩｘＰ事業」に合算されております。従来の方法によった場合、
ＩｘＰ事業の売上げ、 営業利益はそれぞれ2,274万円、357万円となり、ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業の売上げ、営業利益はそれぞれ1,330万円、175万円となります。

（百万円） （百万円）

ｾｸﾞﾒﾝﾄを移行した関係で、
「ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業」
の売上げの一部が「ＩｘＰ事
業」に合算

ｾｸﾞﾒﾝﾄを移行した関係で、
「ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業」
の売上げの一部が「ＩｘＰ事
業」に合算
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【第2部】

事業別の状況
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事業別の状況　売上ｻﾏﾘｰ

14715151513その他

3,5843,3113,0763,0322,893連結売上高

-90-6-12-11-7ｾｸﾞﾒﾝﾄ間取引消去

3,6753,3183,0883,0432,901小計

1,1081,2031,014921876ｾｸﾞﾒﾝﾄ合計

1,1081,2031,014921876ﾒｰﾙ広告、ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝ

ﾂ、ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ

2,5672,1142,0742,1222,025ｾｸﾞﾒﾝﾄ合計

274－－－－　ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ

278202171247207　ﾄﾞﾒｲﾝ

1,2341,2391,2101,1451,050　ｻｰﾊﾞｰ

632657676714753　ｱｸｾｽ

IｘP

2003.1Q2002.4Q2002.3Q2002.2Q2002.1Q事業

（百万円）

※当四半期よりGMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)のｾｸﾞﾒﾝﾄ変更並びにＩＴ支援ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞの計上項目の新設によりｻｰﾊﾞｰ事業売上げ、ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業売上げの内訳に影響があります。

従来通りの区分で売上げを表示しますと、ｻｰﾊﾞｰ1,292百万円、ﾒﾃﾞｨｱ1,330百万円となります。
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ｻｰﾊﾞｰ事業

電子ﾒｰﾙ広告販売40.6％（株）まぐｸﾘｯｸ

不動産ｻｲﾄ運営、広告50.9％（株）ｲｰｽﾏｲ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（壁紙）100.0％壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ（株）

ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝﾂ事業100.0％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ（株）

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄに関する情報収集100.0％GMO総合研究所(株)

ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業100.0％GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）

82.0％（株）お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（ｾｶﾝﾄﾞﾌﾞﾗｳｻﾞ）47.6％ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)

持分法

適用会社

経

常

損
益

ｻｰﾊﾞｰ事業

（ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰｻｰﾋﾞｽ（ﾎｽﾃｨﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽ））

82.6％（株）ｱｲﾙ（現GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉ
ﾛｼﾞｰｽﾞ（株））

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告

ﾒﾃﾞｨｱ事業

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業100.0％(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ﾒｰﾙﾒﾃﾞｨｱ企画開発・運営、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ84.6％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株)

ＩＴ化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業

ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作・運営支援事業

ﾄﾞﾒｲﾝ事業（ﾄﾞﾒｲﾝ登録ｻｰﾋﾞｽ）

ｱｸｾｽ事業（ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続ｻｰﾋﾞｽ）

親会社ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ（株）

ＩxＰ事業連

結

売

上

連

結

営

業

利

益

35.0％

40.6％

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ(株)

ﾍﾟｲﾒﾝﾄﾜﾝ(株)

社名・出資比率

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業

決済事業（ｸﾚｼﾞｯﾄｶｰﾄﾞ課金ｻｰﾋﾞｽ）

事業事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ
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ｻｰﾊﾞｰ事業　売上高・契約数推移と課題

0

200

400

600

800

1000

1200

1400

0

2000

4000

6000

サーバー 575 967 1018 1,050 1,145 1,210 1,239 1,234

平均単価 N.A N.A N.A 5,368 5,364 5,021 4,465 4,279

01  2Q 01  3Q 01  4Q 02  1Q 02  2Q 02  3Q 02  4Q 03  1Q

（百万円） 売上高は前年同期比23.2%の増加

（百件）

＜第１四半期の実績＞

・他社からの乗り換え需要の獲得、

　代理店政策、Pull型ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ戦略に

　より新規契約は相変わらず順調

・中小企業やSOHO等の顧客層開拓は堅

　調。大手へはｿﾘｭｰｼｮﾝ営業展開開始。
　

＜今後の課題＞

・販売力の更なる強化とｻｰﾋﾞｽの向上

・ｻﾎﾟｰﾄ体制整備等顧客ｻｰﾋﾞｽの更なる

　充実

・ｻｰﾋﾞｽの高付加価値化による販売単価
　の上昇

売上

0

100

200

300

400

500

600

700

800

900

1000

サーバー 501 553 617 672 728 908 934 968

01  2Q 01  3Q 01  4Q 02  1Q 02  2Q 02  3Q 02  4Q 03  1Q

第１四半期は対前年同期比

　　　23.2％の売上増

　　　　　　　　↓

＜売上増加の要因＞　　　　 　

・ﾌﾞﾗﾝﾄﾞの浸透とBB普及による市場拡大

　が追い風

契約件数

M&Aとそれに伴う低価格

ｻｰﾋﾞｽの拡充による効果

※今期よりIT支援ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業の計上よりｻｰﾊﾞｰ売上げの一部が同区分に計上されております。旧区分によった場合、当四半期の売上げは1,294百万円となります。

（円）

ｸﾚｲﾌｨｯｼｭからの受託

一部売上基準変更
旧基準では1,294百万

（下記参照）
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ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰ業界の動向
＜国内ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰ主要同業他社比較＞

　　　　会社名　　　　　　　　　　　　件数　 3ヶ月前との比較 　時期　
　ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝｸﾞﾙｰﾌﾟ（※） 96,881     　　(+3,436)   　　　2003.3
　ﾌｧｰｽﾄｻｰﾊﾞ 　　 　 　19,000 　 (+1,000)         　 2003.2
ｲｰｽﾄｱｰ 17,886　 　 (‐ 408)                2003.3
　ｱﾄﾞﾐﾗﾙｼｽﾃﾑ 　　　　　　　 10,567       　 (+ 149)    　　　2003.3

※弊社数字にはｸﾚｲﾌｨｯｼｭ社からの運用受託約9,500件を含む。他社数字に関してはﾌﾟﾚｽﾘﾘｰｽなどから抜粋。

＜中小企業におけるｻｰﾊﾞｰの運用形態＞

39.6

3.832.2

2

15.1

7.3

ﾎｽﾃｨﾝｸﾞ(ﾚﾝﾀﾙ）ｻｰﾋﾞｽを利用

ﾊｳｼﾞﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽを利用

自社設備内で管理

その他

ｻｰﾊﾞｰがない

無回答

・ｲﾝﾀｰﾈｯﾄを利用している

　中小企業 の約4割がﾚﾝﾀﾙ

　ｻｰﾊﾞｰを利用

・中小企業層での顧客開拓

　が潜在需要の大きさから重要

出典；総務省「情報ｾｷｭﾘﾃｨィ対策の状況調査」（2002年9月）

36.8

3.241.5

2.1

11.4

5

WWWｻｰﾊﾞｰ ﾒｰﾙｻｰﾊﾞｰ
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ｱｸｾｽ事業

電子ﾒｰﾙ広告販売40.6％（株）まぐｸﾘｯｸ

不動産ｻｲﾄ運営、広告50.9％（株）ｲｰｽﾏｲ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（壁紙）100.0％壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ（株）

ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝﾂ事業100.0％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ（株）

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄに関する情報収集100.0％GMO総合研究所(株)

ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業100.0％GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）

82.0％（株）お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（ｾｶﾝﾄﾞﾌﾞﾗｳｻﾞ）47.6％ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)

持分法

適用会社

経

常

損
益

ｻｰﾊﾞｰ事業

（ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰｻｰﾋﾞｽ（ﾎｽﾃｨﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽ））

82.6％（株）ｱｲﾙ（現GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉ
ﾛｼﾞｰｽﾞ（株））

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告

ﾒﾃﾞｨｱ事業

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業100.0％(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ﾒｰﾙﾒﾃﾞｨｱ企画開発・運営、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ84.6％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株)

ＩＴ化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業

ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作・運営支援事業

ﾄﾞﾒｲﾝ事業（ﾄﾞﾒｲﾝ登録ｻｰﾋﾞｽ）

ｱｸｾｽ事業（ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続ｻｰﾋﾞｽ）

親会社ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ（株）

ＩxＰ事業連

結

売

上

連

結

営

業

利

益

35.0％

40.6％

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ(株)

ﾍﾟｲﾒﾝﾄﾜﾝ(株)

社名・出資比率

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業

決済事業（ｸﾚｼﾞｯﾄｶｰﾄﾞ課金ｻｰﾋﾞｽ）

事業事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ
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ｱｸｾｽ事業　売上高・会員数推移と課題

0

200

400

600

800

1000

1200

0

500

1000

1500

2000

2500

アクセス 888 879 834 753 714 676 657 632

平均単価 N.A N.A N.A 2,048 1,945 1,856 1,823 1,774

01 2Q 01 3Q 01 4Q 02 1Q 02 2Q 02 3Q 02 4Q 03 1Q

（百万円）
月次ベースで減収が止まる・１Ｑ→２Ｑは売上横ばいの見通し

第1四半期は対前年同期比16.1％の減収。　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
＜売上減少の要因＞　

・BB普及によるﾀﾞｲﾔﾙｱｯﾌﾟ接続需要の低下と　

　ﾌﾞﾛｰﾄﾞﾊﾞﾝﾄﾞ競争の激化　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

＜第１四半期の実績＞

・ＩＰ電話ｻｰﾋﾞｽの導入

・ﾓﾊﾞｲﾙｵﾌﾟｼｮﾝの機能強化

・新ｻｰﾋﾞｽ「BB plus」を投入。　　　　　　　　　　　

　　

＜今後の課題＞

・BB plusのｻｰﾋﾞｽﾗｲﾝﾅｯﾌﾟ強化による顧客

　単価ｱｯﾌﾟの促進、法人会員の獲得

・inter Qﾒﾝﾊﾞｰｽﾞのｻｰﾋﾞｽ内容の充実による

　差別化で会員獲得⇒ｵﾝﾘｰﾜﾝ戦略強化

・新しいＢＢｻｰﾋﾞｽへのｽﾋﾟｰﾄﾞ対応により、新規
　会員及び乗り換え需要を獲得

（人）

売上

0

20,000

40,000

60,000

80,000

100,000

120,000

140,000

アクセス 122,579 122,336 121,983 122,553 121,986 121,076 119,720 118,409

01  2Q 01  3Q 01  4Q 02  1Q 02  2Q 02  3Q 02  4Q 03  1Q

会員数

（円）
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ﾄﾞﾒｲﾝ事業

電子ﾒｰﾙ広告販売40.6％（株）まぐｸﾘｯｸ

不動産ｻｲﾄ運営、広告50.9％（株）ｲｰｽﾏｲ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（壁紙）100.0％壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ（株）

ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝﾂ事業100.0％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ（株）

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄに関する情報収集100.0％GMO総合研究所(株)

ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業100.0％GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）

82.0％（株）お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（ｾｶﾝﾄﾞﾌﾞﾗｳｻﾞ）47.6％ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)

持分法

適用会社

経

常

損
益

ｻｰﾊﾞｰ事業

（ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰｻｰﾋﾞｽ（ﾎｽﾃｨﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽ））

82.6％（株）ｱｲﾙ（現GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉ
ﾛｼﾞｰｽﾞ（株））

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告

ﾒﾃﾞｨｱ事業

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業100.0％(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ﾒｰﾙﾒﾃﾞｨｱ企画開発・運営、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ84.6％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株)

ＩＴ化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業

ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作・運営支援事業

ﾄﾞﾒｲﾝ事業（ﾄﾞﾒｲﾝ登録ｻｰﾋﾞｽ）

ｱｸｾｽ事業（ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続ｻｰﾋﾞｽ）

親会社ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ（株）

ＩxＰ事業連

結

売

上

連

結

営

業

利

益

35.0％

40.6％

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ(株)

ﾍﾟｲﾒﾝﾄﾜﾝ(株)

社名・出資比率

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業

決済事業（ｸﾚｼﾞｯﾄｶｰﾄﾞ課金ｻｰﾋﾞｽ）

事業事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ
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ﾄﾞﾒｲﾝ事業　売上高・登録数推移と課題

0

50

100

150

200

250

300

350

0

2000

4000

6000

8000

10000

ドメイン 287 161 217 207 247 171 202 278

平均単価 N.A N.A N.A 7,108 6,240 8,582 6,569 8,778

01 2Q 01 3Q 01 4Q 02 1Q 02 2Q 02 3Q 02 4Q 03 1Q

（百万円）

（千件）

第１四半期は対前年同期比
34.3％の増収　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　↓

＜売上増加の要因＞　

・管理累計ﾄﾞﾒｲﾝ数が約29万となり、　

　更新需要が旺盛

・Pull型ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞの効果により新規　
　登録も微増

＜第１四半期の実績＞

・代理店管理ｼｽﾃﾑ作動開始（2/13）
　⇒販売促進ﾂｰﾙの一種
・ .info、.bizﾄﾞﾒｲﾝの1年登録開始

　　　

＜今後の課題＞
・Pull型販売以外の販路の開拓（代理

　店等）による新需要の掘り起こし　　　
・ｻｰﾊﾞｰ商材との相乗効果による顧　　
　客の囲い込み

売上

220

230

240

250

260

270

280

290

300

15

20

25

30

35

40

管理累計数 N.A N.A N.A 243 254 261 277 287

登録+更新数 31 18 28 29 39 20 30 31

(※)登録累計数 208 225 249 270 291 305 328 346

01 2Q 01 3Q 01 4Q 02 1Q 02 2Q 02 3Q 02 4Q 03 1Q

ﾄﾞﾒｲﾝ登録数

（千件）

注）今期よりﾄﾞﾒｲﾝ数を登録累計数でなく管理累計数でグラフ表示。尚、管理累計数とは、ｱｸﾃｨﾌﾞなﾄﾞﾒｲﾝの登録数の意。

更新需要により売上堅調

汎用 j pﾄﾞﾒｲﾝ登録ｽﾀｰﾄ
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460

470

480

490

500

510

520

JPﾄﾞﾒｲﾝ登録数 488 482 493 502 516

02/1Q 02/2Ｑ 02/3Ｑ 02/4Ｑ 03/1Ｑ

JPﾄﾞﾒｲﾝ登録数（累計）の推移（※）

（※） JPRS社発表資料参考に当社にて作成。

（千件）

ﾄﾞﾒｲﾝ業界の動向

JPﾄﾞﾒｲﾝの登録数

⇒516,537件（3ヶ月間で13,631件増加）　　　　　　

　

＜内訳＞

●属性及び地域型（「co.jp」「ne.jp」）⇒298,391件

●汎用（「.jp」、「日本語.jp」 ）⇒218,146件

＜2003//1現在　JPRS社調べ＞

＜汎用 JPﾄﾞﾒｲﾝ名登録ｻｰﾋﾞｽ指定事業者ﾗﾝｷﾝｸﾞ＞

第1位　お名前.com　／　ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ

第2位　ＯＣＮ　／　ＮＴＴｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ

第3位　ﾄﾞﾒｲﾝﾈｰﾑ・ﾌｫｰ・ﾕｰ　／　ﾋｭｰﾒｲｱﾚｼﾞｽﾄﾘ

＜2003年5月6日現在　JPRS社調べ＞

JPﾄﾞﾒｲﾝも順調に増加、「お名前.com」は指定業者ﾗﾝｷﾝｸﾞ1位
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IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業、ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作・運営支援事業

電子ﾒｰﾙ広告販売40.6％（株）まぐｸﾘｯｸ

不動産ｻｲﾄ運営、広告50.9％（株）ｲｰｽﾏｲ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（壁紙）100.0％壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ（株）

ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝﾂ事業100.0％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ（株）

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄに関する情報収集100.0％GMO総合研究所(株)

ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業100.0％GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）

82.0％（株）お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（ｾｶﾝﾄﾞﾌﾞﾗｳｻﾞ）47.6％ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)

持分法

適用会社

経

常

損
益

ｻｰﾊﾞｰ事業

（ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰｻｰﾋﾞｽ（ﾎｽﾃｨﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽ））

82.6％（株）ｱｲﾙ（現GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉ
ﾛｼﾞｰｽﾞ（株））

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告

ﾒﾃﾞｨｱ事業

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業100.0％(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ﾒｰﾙﾒﾃﾞｨｱ企画開発・運営、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ84.6％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株)

ＩＴ化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業

ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作・運営支援事業

ﾄﾞﾒｲﾝ事業（ﾄﾞﾒｲﾝ登録ｻｰﾋﾞｽ）

ｱｸｾｽ事業（ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続ｻｰﾋﾞｽ）

親会社ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ（株）

ＩxＰ事業連

結

売

上

連

結

営

業

利

益

35.0％

40.6％

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ(株)

ﾍﾟｲﾒﾝﾄﾜﾝ(株)

社名・出資比率

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業

決済事業（ｸﾚｼﾞｯﾄｶｰﾄﾞ課金ｻｰﾋﾞｽ）

事業事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ
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IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業　実績と課題（１）
ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作・運営支援事業＆ｴﾝﾀｰﾌﾟﾗｲｽﾞ向けｿﾘｭｰｼｮﾝ営業・・・GMO

■確実に需要を開拓
大口顧客開拓の為に、自社営
業におけるﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ成功事例
をﾏﾆｭｱﾙ化＆理論化

■第1四半期の実績

売上5,978万円

新ｻｰﾋﾞｽ「ｗｅｂ診断ﾂｰﾙ」
提供開始（2月）

SEOサービスを提供開始
　　

■今後の課題

ﾄﾞﾒｲﾝやｻｰﾊﾞｰ他商材との
ｼﾅｼﾞｰ効果により売上を
向上

新製品のﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ等のﾏ
ｰｹﾃｨﾝｸ案件にも注力
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IT化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業　実績と課題（２）
SOHO・中小企業向けｿﾘｭｰｼｮﾝ営業・・・GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ

■SOHO・中小企業向けPUSH営業

見込客DB構築のためにﾏｲﾗ
ｲﾝ営業を実施・直販営業部
隊の構築に集中、ＩＴ化支援
の見込客49000法人を獲得

■第1四半期の実績

売上180百万円
（ﾒﾃﾞｨｱ部分の売上除く）

新潜在顧客DBの作成

営業ｽﾀｯﾌ95名

ｺｰﾙｾﾝﾀｰｽﾀｯﾌ150名　
　

■今後の課題

更なる見込み客の開拓

7月より本格的にＩＴ化支
援事業開始準備
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ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業

電子ﾒｰﾙ広告販売40.6％（株）まぐｸﾘｯｸ

不動産ｻｲﾄ運営、広告50.9％（株）ｲｰｽﾏｲ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（壁紙）100.0％壁紙ﾄﾞｯﾄｺﾑ（株）

ﾒﾃﾞｨｱｺﾝﾃﾝﾂ事業100.0％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾏｶﾞｼﾞﾝｽﾞ（株）

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄに関する情報収集100.0％GMO総合研究所(株)

ＩＴ化支援・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業100.0％GMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）

82.0％（株）お名前ﾄﾞｯﾄｺﾑ

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告事業（ｾｶﾝﾄﾞﾌﾞﾗｳｻﾞ）47.6％ﾕｰｷｬｽﾄｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ(株)

持分法

適用会社

経

常

損
益

ｻｰﾊﾞｰ事業

（ﾚﾝﾀﾙｻｰﾊﾞｰｻｰﾋﾞｽ（ﾎｽﾃｨﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽ））

82.6％（株）ｱｲﾙ（現GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉ
ﾛｼﾞｰｽﾞ（株））

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告

ﾒﾃﾞｨｱ事業

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業100.0％(株)ﾏｸﾞﾌｫｰｽ

ﾒｰﾙﾒﾃﾞｨｱ企画開発・運営、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ84.6％ｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ(株)

ＩＴ化支援･ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ事業

ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ制作支援事業

ﾄﾞﾒｲﾝ事業（ﾄﾞﾒｲﾝ登録ｻｰﾋﾞｽ）

ｱｸｾｽ事業（ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続ｻｰﾋﾞｽ）

親会社ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ（株）

ＩxＰ事業連

結

売

上

連

結

営

業

利

益

35.0％

40.6％

ｲﾃﾞｱｷｭｰﾌﾞ(株)

ﾍﾟｲﾒﾝﾄﾜﾝ(株)

社名・出資比率

その他ﾒﾃﾞｨｱ事業

決済事業（ｸﾚｼﾞｯﾄｶｰﾄﾞ課金ｻｰﾋﾞｽ）

事業事業ｾｸﾞﾒﾝﾄ
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-400

-200

0

200

400

600

800

1000

1200

1400

売上高 348 280 397 832 876 921 1,014 1,203 1,108

営業利益 -15 -78 -242 23 58 109 101 133 141

01 1Q 01 2Q 01 3Q 01 4Q 02 1Q 02 2Q 02 3Q 02 4Q 03 1Q

ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業　売上高・利益推移と課題
（百万円）

※01年度の売上・営業利益は内部相殺前のメディア関連法人の単純合計数値

四半期売上・営業利益

※01年度の売上・営業利益は内部相殺前のメディア関連法人の単純合計数値

（百万円）

2003年1Q
売上・営業利益は実質大幅増加
※2003年3月にGMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）で運営を行ってい

たﾎﾟｲﾝﾄﾒｰﾙ事業をｼﾞｰｴﾑｵｰﾒﾃﾞｨｱｱﾝﾄﾞｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ（株）に
移管。1QよりGMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ（株）ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ
事業ｾｸﾞﾒﾝﾄからI x P事業ｾｸﾞﾒﾝﾄに移行（旧基準で試算し
た場合売上1,330百万円　営業利益176百万円）

　　　　　　　　↓
＜売上・営業利益増の要因＞

・ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽの好調

・営業の好調

・ｲﾝｷｭﾍﾞｰﾄ子会社の赤字幅縮小

・事業の整理統合によるｺｽﾄの圧縮

＜今後の課題＞

・ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽの更なる強化

　（集客･ﾘｯﾁ系広告のﾌﾟﾛﾓｰﾄ）

・営業面の更なる強化（新規代理店開拓）

・赤字子会社の黒字化

・更なる事業統合によるｺｽﾄの圧縮
-1000

0

1000

2000

3000

4000

5000

売上高 0 0 0 1,857 4,014

営業利益 0 0 0 -312 401

1998 1999 2000 2001 2002

年間売上・営業利益

ｲﾝﾌｫﾒｰﾙ買収

ﾎﾟｲﾝﾄﾒｰﾙ買収

ふくびき.comｽﾀｰﾄ

ﾒｰﾙｲﾝ買収

セグメント変更
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ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ広告ﾒﾃﾞｨｱ事業の状況
■ 2003年第1四半期の状況

　　主力のｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽが牽引し、売上・営業利益ともに大幅に拡大した　　　

　ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ

　ﾒｰﾙﾏｶﾞｼﾞﾝ

壁紙

My Pop

ﾒｰﾙ広告

ﾃﾞｽｸﾄﾂﾌﾟ広告

■ 2003年第2四半期の状況

ﾒｰﾙ広告

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告

ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ

ﾒｰﾙﾏｶﾞｼﾞﾝ

壁紙

My Pop

会員数、代理店網等が順調に拡大し、好調が継続。

予定通り2003年3月に単月黒字転換。売上増に伴い収支改善傾向が続く。

収支改善傾向が続く。当四半期は四半期通して黒字が目標。

引き続き会員獲得に注力した。会員増加に伴い売上も上昇傾向。

引き続き会員獲得に注力。第3四半期中に単月黒字転換目標。

引き続き会員数、代理店網の拡大と高単価商品のﾌﾟﾛﾓｰﾄに注力。

　　ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽ、営業の強化及び、赤字子会社の黒字化に注力　　　

枠型商品の需要減を企画型商品で補ったものの売上としては横ばい。

ｾｸﾞﾒﾝﾄ型、ﾘｯﾁ型、企画型商品等の投入による需要の開拓に注力。
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ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽ　会員数・売上推移

会員数

売上 会員数の増加により順調に拡大

GMOグループオプトインメールｻｰﾋﾞｽ（ﾒｰﾙｲﾝ、ふくびきcom、ﾎﾟｲﾝﾄﾒｰﾙ）の総会員数・総売上の推移

・売上は代理店手数料差し引き前のグロス表記 　 ・数字はメルマガ、Webなどの売上を除いた、オプトインメール商材のみの数値

0

100

200

300

400

500

0

100

200

300

400

500

600

700

800

会員数（万人） 251 274 322 349 370

売上（百万円） 477 502 516 608 698

02　1Ｑ 02　2Ｑ 02　3Ｑ 02　4Ｑ 03　1Ｑ

順調に増加　（規模の追求に加え、DBｸﾘｰﾆﾝｸﾞ等、質の向上にも注力）
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ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽ　配信数・単価の状況

配信数

配信単価

会員の増加に伴い、順調に拡大

GMOグループオプトインメールｻｰﾋﾞｽ（メールイン、ふくびきcom、ポイントメール）の総配信通数・配信単価の推移

0

10,000

20,000

30,000

40,000

50,000

60,000

70,000

80,000

0

2

4

6

8

10

12

配信数（千通） 41,883 54,137 61,592 69,130 75,413

配信単価（円） 11.4 9.3 8.6 9 9.3

02　1Ｑ 02　2Ｑ 02　3Ｑ 02　4Ｑ 03　1Ｑ

微増傾向が継続　（今後もリッチ系広告の普及等により微増を予想）

・数字はﾒﾙﾏﾞｶ、Webなどの売上を除いた、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽのみの数値



37

ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽ　営業の状況

受注件数

平均受注金額

新規代理店数の拡大に伴い、大幅に増加

（株）まぐクリック　　
四半期販売先数 新規代理店が開拓され、ﾒｰﾙ広告の裾野が拡大

GMOグループオプトインメールｻｰﾋﾞｽ（ﾒｰﾙｲﾝ、ふくびきcom、ﾎﾟｲﾝﾄﾒｰﾙ）

の総受注件数・平均受注金額の推移

（株）まぐクリック取引代理店数の推移

0

50

100

150

200

まぐｸﾘｯｸ取引代理店数（件） 50 89 107 146 156

02 1Q 02 2Q 02 3Q 02 4Q 03 1Q

・数字はメルマガ、Webなどの売上を除いた、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽのみの数値

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

0

50

100

150

200

250

300

350

400

受注件数（件） 1,309 1,471 1,626 1,854 2,175

平均受注金額（千円） 365 342 319 328 320

02　1Ｑ 02　2Ｑ 02　3Ｑ 02　4Ｑ 03　1Ｑ

微減（今後は会員数の増加とﾘｯﾁ系広告の普及により上昇を予想）

・四半期販売先（代理店）数＝四半期で一度でも取引があった代理店件数
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会員
ｻｰﾋﾞｽ名称

ｴﾙｺﾞﾌﾞﾚｲﾝｽﾞ

ｱｲﾌﾞﾘﾂｼﾞ

GMOグループ

法人名

DeMail

　　　ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ市場における競合状況

売上　2003/1～3

会員数 前四半期末比

03/03末　単位：万人

売上高

　単位：百万円

前四半期比

単位：％単位：万人

370

210

PC

Mobile

320 

50
PC

Mobile

+ 22

+0

＋22

＋9
代理店手数料率を30％と仮定し、

　　会社公表のオプトインメール
広告売上からグロス売上を推定

PC

Mobile

PC

Mobile

118

　　96

115
グロス売上

・GMOｸﾞﾙｰﾌﾟの売上高は、各法人のﾒｰﾙﾏｶﾞｼﾞﾝ等を除く、ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙｻｰﾋﾞｽのみの合計

ﾌﾙｰﾂﾒｰﾙ － －
未公表 未公表

615

83

698

104 ＋10
会社公表資料から当社作成

766 111
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【第３部】

業績予想
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70.0%38.5%0増減率

1002500増減額（ａ－ｂ）

3409007,850今回予想（ｂ）

2006507,850前回予想（ａ）

当期利益経常利益売上高

連結業績予想の修正

修正理由：高利益率商材の販売増、並びに販管費の効率的利用により、費用が当初見通しを下回る。

経常及び当期利益を上方修正
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【第４部】

今後の成長ｽﾄｰﾘｰ
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.com　.jp　.co.jp
ドメイン取得

クレジット
カード決済

ﾒｰﾙ広告

インターネットの
ことなら

登録約登録約300,000300,000件件

ご利用約ご利用約100,000100,000社社

ﾕｰｻﾞｰﾕｰｻﾞｰ120,000120,000人人

ｵﾌﾟﾄｲﾝﾒｰﾙ

ﾕｰｻﾞｰﾕｰｻﾞｰ3,3,７７00,00000,000人人

ﾕｰｻﾞｰﾕｰｻﾞｰ
6,000,0006,000,000人人

　販売
マーケット
プレイス

レンタルサーバー
ホスティング

プロバイダー
LAN構築

企業のｲﾝﾀｰﾈｯﾄｿﾘｭｰｼｮﾝを総合的に提供

ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ作成

集客
メール広告

デスクトップ広告

ﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ広告

制作実績制作実績4,0004,000件件

セキュリティ
電子証明書・SSL
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ｾｷｭﾘﾃｨﾋﾞｼﾞﾈｽへ参入　（１）
日本ｼﾞｵﾄﾗｽﾄ株式会社を設立、ｾｷｭﾘﾃｨ及び電子証明書　　

（ｻｰﾊﾞｰ証明書、企業認証、個人認証等）事業を開始

82.6%出資

100%出資

日本ｼﾞｵﾄﾗｽﾄ（株）

ｸﾞﾛｰﾊﾞﾙﾒﾃﾞｨｱｵﾝﾗｲﾝ（株）

GMOﾎｽﾃｨﾝｸﾞｱﾝﾄﾞﾃｸﾉﾛｼﾞｰｽﾞ（株）

＜出資の形態＞ ＜ｼﾞｵﾄﾗｽﾄの業務＞

ﾃﾞｼﾞﾀﾙ証明書を審査・発行
競合との差別化は、値段と発行スピード
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上場企業

大企業

中小企業

SOHO・個人

大手V社

138,000円/年
必要書類

登記簿謄本・印鑑証明・
紙の申請書

審査に１～２週間

日本ｼﾞｵﾄﾗｽﾄ（株）

34,800円/年

審査は独自の
ｼｽﾃﾑで自動化

審査は24時間

以内

ｾｷｭﾘﾃｨﾋﾞｼﾞﾈｽへ参入　（２）
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ｾｷｭﾘﾃｨﾋﾞｼﾞﾈｽへ参入　（３）
＜SSLｻｰﾊﾞｰ証明書発行ｻｰﾋﾞｽ比較表＞

SSL／認証

廃棄ﾘｽﾄ

ｺﾋﾟｰ防止

ﾒｰﾙｱﾄﾞﾚｽ

FAX番号

電話番号

住所

会社名

ｻｰﾊﾞｰ情報

ｼｰﾙ

認証方式

証明書発行までの期間

対応ﾌﾞﾗｳｻﾞ

認証期間

鍵長

価格

分割不可独立

×○

×○

×○

×○ｼｰﾙ詳細

×○

×○

△○

○○

○○

登記簿謄本

印鑑証明利用

ﾄﾞﾒｲﾝ情報利用

最低１週間24時間以内

98%以上98%以上

1年1年

128bit128bit

¥138,000¥34,800

業界最大手Ｖ社日本ｼﾞｵﾄﾗｽﾄ（株） ｼﾞｵﾄﾗｽﾄの強み

○電子証明書の効率的な
　 発行ｼｽﾃﾑ

○特許申請中の認証方式

○自動化によるﾘｰｽﾞﾅﾌﾞﾙ　
　 な 料金設定

○証明書は98%以上のﾌﾞ
　 ﾗｳｻﾞに対応
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＜電子認証ﾋﾞｼﾞﾈｽ市場規模の予測＞

［総務省・ｱｸｾﾝﾁｭｱ調べ］

ｾｷｭﾘﾃｨﾋﾞｼﾞﾈｽへ参入　（４）

0

50

100

150

200

250

300

350

400

450

ｿﾌﾄｳｪｱ 32.8 50.1 74.5 106.9 144.9 192.9

法人向け 30.1 47 72 108.3 158.8 225

個人向け 0.5 0.7 0.9 1.2 1.4 1.6

2001年度 2002年度 2003年度 2004年度 2005年度 2006年度

（億円）

電子認証ﾋﾞｼﾞﾈｽの市場規模は、2006年度には約419.5億円に達す
るものと予測されています。
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直販（プッシュ）営業体制の整備　（１）
下期（7月）よりGMOｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞにて、直販（プッシュ）営業を本

格稼動するため、その体制作りに取り組んでおります。

　　　　　　　　　　　

1．見込客DBの作成

　⇒ﾏｲﾗｲﾝ営業で約49,000法人獲得、訪問の際ＩＴ利用度（ﾄﾞﾒｲﾝ

保有・ｻｰﾊﾞｰ利用の有無、ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続形態等）を調査ＤＢ化
営業ｽﾀｯﾌ数（5月末現在）

　⇒営業ｽﾀｯﾌ　95名
　⇒ｺｰﾙｾﾝﾀｰｽﾀｯﾌ　150名

2.　「インターネットのことならＧＭＯ」のブランディング

3． 9199宣言 quick response2003　の徹底
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直販（プッシュ）営業体制の整備　（２）
顧客満足度向上を目指して

『9199宣言 quick response2003』

●これは、お客様からのお電話や、 e
ﾒｰﾙでのお問合せ、お客様のお宅へ
のご訪問など、あらゆるご要望に素
早くご対応する為に掲げた、ＧＭＯグ
ループのｲﾔｰｽﾛｰｶﾞﾝです。
●お客様に気持ちよくｻｰﾋﾞｽをご利
用いただけるよう、私たちは常にｸｲｯ
ｸ（9199）な対応を心掛けております。
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すべての人にインターネット

ありがとうございました。
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